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Este curso está diseñado para brindar
una comprensión integral de las
características generales del proceso de
IBP de Oliver Wight y el detalle de cada
una de sus etapas. A través de sesiones
interactivas en línea, nuestros
instructores, quienes además son
socios de Oliver Wight, compartirán una
visión precisa del modelo, así como
consejos y recomendaciones para que el
proceso de Planeación Integral del
Negocio pueda ser implementado con
éxito en su organización. 

Hacer una autoevaluación para determinar
qué tan cerca o qué tan lejos se encuentra el
proceso en su organización comparado
contras las mejores prácticas Clase A de
Oliver Wight.

Al final de este curso, los participantes
tendrán la capacidad de:

Desempeñar un papel importante en todo el
proceso de Planeación Integral del Negocio
(IBP) para su empresa.

Realizar y apoyar revisiones de gestión para
identificar gaps en el plan de negocios y
sugerir pasos para cerrar dichos gaps.

INSTRUCTORES

José L. Jorquiera
Socio

Hernán R. González
Socio

INSPIRING BUSINESS EXCELLENCE

www.oliverwight-americas.com

Oliver Wight Latam

https://www.oliverwight-americas.com/team/jose-luis-jorquiera/
https://www.oliverwight-americas.com/team/hernan-rodrigo-gonzalez-sanchez/


Oliver Wight - ¿Quiénes somos?
• Nuestra Historia
• Productos y Servicios
• Clase A de Excelencia Operacional
• Nuestra Clave del Éxito

Módulo 1. Perspectiva General de IBP
• Evolución de S&OP hacia IBP
• Síntomas de un proceso desintegrado
• Definición de Planeación Integral del Negocio
IBP
• Los 5 pasos
• Los distintos niveles de planeación
• Integración con otros procesos de negocio
• Comportamientos esperados
• Resumen de Mejores Prácticas
• Beneficios esperados

Módulo 2. Revisión de Producto
• Principios y Fundamentos
• Agenda de la Revisión
• Participantes y Roles
• KPI's
• Ejecución de una Revisión de Producto Clase A
• Ejemplos reales

Módulo 3. Revisión de Demanda
• Principios y Fundamentos
• Agenda de la Revisión
• Participantes y Roles
• KPI's
• Ejecución de una Revisión de Demanda Clase A
• Ejemplos reales

Módulo 4. Revisión de Suministro
• Principios y Fundamentos
• Agenda de la Revisión
• Participantes y Roles
• KPI's
• Ejecución de una Revisión de Suministro 
Clase A
• Ejemplos reales

Módulo 5. Reconciliación Integrada
• Principios y Fundamentos
• Características Generales
• Cierre de Gaps
• Planificación de escenarios
• Agenda
• Participantes y Roles
• Ejecución de una Reconciliación Integrada
Clase A
• KPI's
• Ejemplos reales

Módulo 6. Revisión de la Gestión Empresarial 
• Principios y Fundamentos
• Características Generales
• Agenda
• Participantes y Roles
• Ejecución de Gestión Empresarial
• KPI's
• Ejemplos reales

Módulo 7. Metolodía de Implementación
• Obstáculos típicos
• Oliver Wight Proven Path
• Etapas de Madurez
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